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Sistema integral de Administracion de Clientes
para Asesores y Corredores de Seguros

TENDENCIAS TECNOILOGICAS
Y METODOLOGIAS

Esta herramienta le facilitara I gestion y supervision de toda la informacion relicidnada
al negocio de venta de seguros. Mediante ¢l esquema informacion distribui
facilitar el trabajo a su cquipo, con lo cual incrementara su productividad, redugiendo
ademds e manejo fisico de documentos.
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CLIENTES

Registro de |os datos de los clientes acluales {personas naturales o juridicas) como de los patenti e egla
manera se facilita que la informacion de los clientes esté al alcance de todas las personas dellg empresg v
totaimente actualizada.
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L POLIZAS
ki
Administracion de las Polizas, v de toda la documentacion que pueda estar asociada a la misma (dofumentns
Word, Excel, documentos escaneados 'ete. ), soportado por un sistema de alarmas que constantemente informa
acerca de los vencimientos de polizas. Impresidn de reporles de polizas por diversos criterios fvgndinfientas,
intervalos, por clientes, etc.).
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CORRESPONDENCIA
Control y seguimiento de'los documentos emifidos por la empresa ‘hacla las Cias: de Segyirgs,| clientds,
aju%tﬂdﬂ’e‘% etc. Generacién de cartas automaticas mediante el uso yio creacion de plantillas ¢ s tedaccion

directa de cartas. Numeracién de las cartas emitidas v control de cargos de envios yio recepeiones.
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SINIESTROS

Registro de siniestros con |os datos respectives (ramo, montes del siniestro, causa, descripeién, etc.), asi como
tambian el check list de los documentos asotiados al siniestro v el seguimienta a cada uno ellos” Caleulo del
porcantaje de sinlestralidad por clientes, perramos, porintervalos defechas, etc

COMISIONES

Confrol de las comisiones por recibir de las companias de seguros. Este confrol es tanto por comisiones directas
Come por coaseguros. Asimismo podramantener el centrol de las comisicnes internas por pagar a los agentes de
ventas o ejecutivos de cuenta.

Administracion de |3 cobranizade letras y cupcnes. Permite tener un control paralelo al que realizan las companias
de Sequros. Se dispore de consultas de proyeccidn de cobranzas y visualiza la'informacion de modo sencillo y
ordenada por diversos criterios.

REPORTES GERENCIALES

- El sistema posee el componente de emision de informes, que cruza informacion contenida en las polizas an
ralacion alas primas y comisiones; permitiendover datos especificos acerca e la productividad de la empresa. El
sistema contiene mas de 20 reportesgereniciales,



v ademas

EISTAC ademas'de estar desarrollado en © s Notes (la herramienta nis usada por fas
vien el mundo v que T han conventido en casi una
platatora estandav), tam le permitira opiimizar sus resultados con elapovo de la

recno 1y conrelativa pocainyenrsion;

Paraiello M#5 | Gonsultores pone a0 sualca los | siguientes | componenies
complementarios al SIAC, que pueden ser adquiridos adicionalmente v dll'lp[:l‘ > al

no de manera modulary cubrivint dmente sus ne lades de

Desarrollamos funcionalidad en Workpads que e pernnitita & usted contar con 1a informacion. mas importante (solo
informacion de resumen) contenida en el SIAC pero en |a "Paimadela mano®” v que le brindaran mas herramientas de
juicio para una eficaz toma de decisiones.

Al utilizar tecnologia Palm, usted p
volimenes de ventas, rendi

4 realizar consuitas de infopmacion gerencial de 'sus comisiones por cobrar,
de vendedores, volimenes de renovacionsas -y oiros I:pns de informacion queile
puedan ser Otiles en cualquier lugar, sin necesidad de estaren suoficina.

Con tecnologia Palm, usted tendrd su negocio en sus

Es un sistemd gue le permitica & usted v a su'fuerza de ventas coordinary controlar de manera sencillay efectiva el
procese de captacion ¥ seqtimiento de sus clientes yio prospectos  Mediante este software usted podra gestionarias
labores previas a la venta de las polizas; y stipervisar el-seguimiento efectivo a sus clientes potenciales. Luego de
camrar U negocio, esta informacion se traslada hacla el SIAC convirtiendo-a ambas herramientas encomplementanas
ysiRergicas para su negocio.

Con el Sistema de Seguimiento de Contaetos, usted no perderd de vista

ningiin negocio...

CONTRCTE TRRL BEDO0CS

INFORMES EN:

Calle Sor Mate 107 piso 3, Miraflores. Lirrla Pem i
“Teléfonos: {51-11448-7874, 448:41186, 448—7936 Fax: 2?1 2393,
- hilp: www msconstitores.com.pe
email. info@msconsultores.com.pe |
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